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Más marketing, más resultados
Edina Realty es el líder en anuncios de bienes raíces en el área 
y utiliza una variedad de canales de comunicación para obtener 
la máxima exposición para su hogar, incluyendo:

■■ Edinarealty.com y miles de sitios web más 
incluyendo, Zillow, Truilia y StarTribune

■■ Redes sociales
■■ Correo directo
■■ Revistas
■■ Periódicos
■■ Televisión
■■ Radio
■■ Publicidad exterior

En línea
Edinarealty.com 
Nuestro sitio web y aplicación móvil muestran todas las propiedades activas y disponibles en venta incluyendo casas, 
casas a la orilla del lago y terrenos, propiedades excepcionales, construcciones nuevas y propiedades comerciales. Las 
personas que deseen comprar una propiedad pueden realizar búsquedas personalizadas que incluyan distritos escolares, 
comunidad, rango de precio, número de habitaciones y más.

Redes sociales
Las redes sociales son una gran vía para compartir información de bienes raíces. Edina Realty tiene gran actividad en mu-
chas plataformas de redes sociales, incluyendo Facebook, Twitter, LinkedIn, YouTube e Instagram. Encontrará ideas para 
comprar y vender casas, las más recientes actualizaciones en el mercado de bienes raíces, consejos de propietarios y más.

Multiple Listing Service (MLS®)
MLS® proporciona información actual acerca de miles de propiedades en venta y un lugar privilegiado en el que 
anunciaremos su propiedad.

Canales web 
Edina Realty utiliza los canales web como otra vía para dar exposición a su oferta de propiedades más allá de edinarealty.
com. Su listado de propiedades también aparecerá en más de 4,000 sitios de agentes inmobiliarios a lo largo de Minnesota 
y el oeste de Wisconsin. 

Directorio de casas abiertas al público 
Introducido por primera vez por Edina Realty para su uso en línea, nuestro directorio de casas abiertas al público muestra 
todas las casas abiertas al público disponibles de los agentes inmobiliarios en el área y les ofrece a los compradores la 
información más reciente y precisa que se actualiza cada 10 minutos. 
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■■ Carteles de “Se Vende” 
Nuestros carteles de jardín en color rojo y blanco han 
sidonotablemente exhibidos durante 63+ años.  Nuestro cartel es 
un aval de calidad, y tanto los compradores como los vendedores lo 
respetan y confían en él.

■■ Folletos informativos sobre la propiedad 
Lo agentes tienen muchas opciones y diferentes vías para 
promocionar su propiedad incluyendo una variedad de folletos 
informativos profesionales acerca de su propiedad a cuatro colores. 

	 En Edina Realty combinamos estrategias de marketing tradicional 
con marketing electrónico para vender su casa. Esto puede incluir 
boletines informativos electrónicos, listas de correo electrónico o 
recorridos virtuales para los compradores potenciales, invitaciones 
electrónicas a las casas abiertas al público y más.

■■ Correo directo  
Materiales de correo publicitario profesionalmente creados que promueven su propiedad a una 
audiencia de compradores potenciales evaluados y seleccionados por su perfil demográfico.

■■ Mpls. St. Paul HOME & DESIGN Magazine 
Esta exclusiva sección de Propiedades excepcionales de Edina Realty en Mpls. St. Paul HOME & 
DESIGN Magazine ofrece características que no puede igualar ninguna otra publicación de bienes 
raíces en nuestro mercado. Esta publicación trimestral se distribuye a más de 64,000 hogares y 
es distribuida a canales específicos incluyendo consultorios médicos y dentales, clubes de salud, 
salones de belleza y más.

	 El poder del networking de Edina Realty incluye recorridos 
semanales en la oficina y reuniones para promover las propiedades 
preregistradas, las nuevas propiedades y las necesidades de los 
compradores. Además, contamos con NetworkONE que es un sistema 
de networking interno que les permite a nuestros agentes empatar a 
los compradores con los vendedores.
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